
ADRIEN COSTABILE

YOUR GUIDE TO
HOMEOWNERSHIP

EVERYTHING YOU NEED TO KNOW
ABOUT BUYING A HOME.
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HOME BUYING 
PROCESS

Meet for a consultation

Get to know neighbourhood inventory levels

See what's about to hit the market

Complete a buyer needs assessment

Compare home and neighbourhood averages, then 
narrow down the neighbourhoods you want to live in

Favorite homes and save them to collections

Remove homes that don't meet the mark

Schedule home tours and plan an itinerary with your agent

Decide on which home you would like to purchase
2. GETTING A PRE-APPROVAL 

Connect with a Mortgage Specialist

Understand what you can afford

Determine your monthly mortgage payment

Obtain a pre-approval letter

4. MAKE YOUR OFFER AND NEGOTIATE THE TERMS

Review contract terms and time limit for offer

Negotiate purchase price

Include conditions if required

Prepare for down payment and deposit money

Choose a target closing date

Sign the offer

 

1. PARTNER WITH A REALTOR® 3. FIND YOUR NEW HOME
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BEDROOMS

How many bedrooms do you need? 

How will each of those rooms be used? 

What are your preferences for the 
owner’s suite? 

YOUR HOME
WISH LIST

KITCHEN

What are your general preferences for the 
kitchen? 

What features must your kitchen have? (e.g. 
types of appliances?)

What finishes do you like (e.g., countertops, 
cupboards, sink, appliances, etc.)? 

Will your kitchen need to accommodate 
anything with custom measurements?

INTERIOR

What style do you envision for the interior of 
your home? (e.g., formal, casual, cozy, 
traditional, minimalist, modern, etc.)? 

What kind of floor plan do you prefer (e.g., open 
vs. walls or divided living spaces)?

In general, what are your preferences for the 
interior?

BATHROOMS

How many bathrooms do you need?

What are your needs for each of the 
bathrooms?

Will any bathroom need to serve a specific 
purpose (powder room, swimming pool 
access, fit for small children, accessibility 
specifications)?
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REAL VALUE
REAL EXPERIENCE
When you choose me as your realtor, you're not just getting someone to facilitate the process; 
you're gaining a trusted advisor who prioritizes your best interests. With years of experience and 
deep knowledge of the local market, I’m able to provide you with detailed insights into 
neighborhoods, property values, and trends. Whether you're buying or selling, I ensure that you’re 
making well-informed decisions every step of the way.

 

I pride myself on offering a personalized, hands-on approach. From the moment you reach out, I 
take the time to truly understand your needs and goals. If you're buying, I'll help you find a home 
that not only fits your budget but also aligns with your lifestyle and long-term plans. If you're 
selling, I’ll work with you to prepare your home for the market, utilizing targeted marketing 
strategies, staging, and expert pricing to attract the right buyers quickly.

 

What sets me apart is my commitment to making the entire process smooth, transparent, and 
stress-free. I’m always available to answer questions, offer guidance, and handle the details so you 
can focus on what matters most to you. With my strong negotiation skills and attention to detail, 
you can trust that I’ll advocate for you at every turn, ensuring you achieve the best possible 
outcome. Choosing me means having a dedicated professional who genuinely cares about your 
success.

 

Adrien Costabile





HERE'S HOW YOU CAN GET IN
TOUCH WITH ME

7145 WEST CREDIT AVE, BLDG 1
MISSISSAUGA, ON L5N 6J7
 
 
OFFICE: 905-812-8123
 
DIRECT: 905-599-2660
 
EMAIL: 
ADRIENCOSTABILE@KW.COM
 
WEBSITE: 
WWW.ADRIENCOSTABILE.COM

ADRIENCOSTABILE@ROYALLEPAGE.CA
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MORTGAGE

A loan from a bank, credit union, or other financial 
institution that relies on real estate for collateral. The 
bank provides money to buy the property, and the 
borrower agrees  to monthly payments until the loan is 
fully repaid.

MORTGAGE INSURANCE

Insurance that protects the lender and repays part of the 
loan if the borrower defaults and the loan can’t be fully 
repaid by a foreclosure sale. Usually required on loans 
with less than a 20 percent down payment.

PROPERTY TAXES

Typically imposed by local governments on real property 
including residential real estate. The tax rate can change 
annually, and the assessed value of your property is 
usually recalculated annually.

ADJUSTMENTS/PREPAIDS

Prepaids are expenses paid at the closing for bills that 
are not technically due yet, such as property taxes, 
homeowner’s insurance, mortgage insurance. 

THIRD-PARTY FEES

Any closing costs charged by someone other than your 
lender, typically including fees for an appraisal, a 
property survey, a title search, owner’s and lender’s title 
insurance, and legal fees.

MAINTENANCE FEE

A fee required when you buy a home located within a 
community that typically pays for maintenance and 
improvements of common areas and may include the use of 
amenities. 

HOMEOWNER’S INSURANCE

Insurance that provides you with property and liability 
protection for your property and family from damages from a 
natural disaster or accident. Lenders usually require 
borrowers to buy homeowner’s insurance.

HOME WARRANTY

A contract between a homeowner and a home warranty 
company that provides for discounted repair and replacement 
service on a home’s major components, such as the furnace, 
air conditioning, plumbing, and electrical systems.

LOAN TYPES

Mortgages have different terms and are available with fixed 
or adjustable interest rates. Your lender can discuss down 
payment, insurance, credit requirements, and other specifics 
of various loan types. 

MONTHLY DEBT

The minimum payment on credit card debt; auto, student, and 
personal loan payments; and alimony or child support. Rent or 
mortgage for a property that you will pay after your home 
purchase must also be included.
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